
Haus der Landtechnik 
GmbH & Co. KG 

HLT-Leistungsgemeinschaft 
führender Landmaschinenhändler 
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Was ist HLT? 

 Eine Kooperation der führenden 
Landmaschinenhändler  
 bundesweit vertreten 
 sämtlicher Kategorien 

 Mit einem vollständigen 
Technikprogramm von über 80 der 
bedeutendsten Herstellern 
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Was leistet HLT? 

 Fakturierung 
 Abrechnung/Bezahlung 
 Finanzierung 
 Werbung 
 Beratung 
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Vorteile für Händler 

 Versorgungsring bei dem die 
Eigenständigkeit der Mitglieder voll 
gewahrt bleibt 
 Die Konditionsverhandlungen werden 

weiter direkt zwischen Händler und 
Hersteller geführt 

 Fakturierung/Bezahlung übernimmt 
HLT 
 Delkredere/Risiko liegt bei HLT 
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Vorteile für Händler  -2- 

  Liquiditätsverbesserung: verlängertes 
Zahlungsziel für den Händler von + 40 
Tagen 

 Straffung des Zahlungsverkehrs 
 Günstigere Einkaufskonditionen durch 

größere Volumina 
 Die Überschüsse der 

Warenrückvergütung werden voll an 
die Mitglieder ausgeschüttet. 
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Vorteile für Lieferanten 

 Ein Ansprechpartner für den 
gesamten kaufmännischen 
Abwicklungsprozess 

 Prompte Bezahlung der Rechnungen 
 Jeweils am 01. und 15. jeden Monats 

 Risikominimierung durch liquiden, 
verlässlichen Vertragspartner 
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Vorteile für Lieferanten -2- 

 Umsatzsteigerung durch größere 
Absatzmengen 

 Schnellere Markteinführung neuer 
Produkte 

 Stärkere Kundenbindung 



*incl. sales tax 8 
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Kontaktdaten 

Haus der Landtechnik GmbH & Co. KG 
Geschäftsführer 
Uwe B. Zernickel  
Tullastraße 12 
76131 Karlsruhe 
Phone +49 721 616202 
Fax +49 721 621318 
Email zernickel@hlt-landtechnik.net 
Internet: www.hlt-landtechnik.com 


